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#onlinesichtbarwerden

Schluss mit den Ausreden wie: “Das brauche ich nicht”, “Das
kann ich nicht” oder “Ich habe keine Zeit”. Hol dir jetzt meine
ultimative 

Checkliste - ONLINE SICHTBAR WERDEN 

und starte gemeinsam mit mir durch!



Netzwerken ist ein wesentlicher Bestandteil, um online sichtbar zu
werden und dein Business erfolgreich zu gestalten. Nutze jede
Gelegenheit, um mit anderen über dein Unternehmen zu sprechen
und potenzielle Kunden oder Partner zu finden. Sei aktiv bei
Netzwerktreffen und Veranstaltungen, tausche Ideen aus und baue
langfristige Beziehungen auf. Ein gut gepflegtes Netzwerk kann dir
wertvolle Unterstützung bieten und neue Möglichkeiten eröffnen, um
dein Business voranzubringen.

Z I E L G R U P P E  D E F I N I E R E N

Die Definition der Zielgruppe ist entscheidend für den Erfolg deines
Unternehmens, indem du dich intensiv mit der Zielgruppe
auseinandersetzt. Kannst du deinen idealen Kunden, identifizieren
und ihre Bedürfnisse und Wünsche erkennen?

N E T Z W E R K E N

W E B S I T E

Für eine erfolgreiche Online-Sichtbarkeit ist eine professionelle
Website unerlässlich. Überprüfe deine vorhandene Website auf
schnelle Ladezeiten, Mobilfreundlichkeit und responsives Design.
Stelle sicher, dass deine Website suchmaschinenoptimiert ist, um von
potenziellen Kunden gefunden zu werden. Falls du noch keine
Website hast, erstelle eine eigene Webseite, z.B. mit WordPress oder
einem Baukastensystem. Warte nicht länger, sondern starte durch –
selbst eine einfache One-Pager oder Landingpage kann den
Unterschied machen. Denke auch darüber nach, regelmäßige Beiträge
zu veröffentlichen, um deine Online-Präsenz weiter zu stärken.



S O C I A L  M E D I A  P R Ä S E N Z

Für eine effektive Online-Sichtbarkeit ist es entscheidend, Profile auf
relevanten Social Media Plattformen zu erstellen. Identifiziere
zunächst, wo sich deine Zielkunden hauptsächlich aufhalten und
wähle dann gezielt die Kanäle aus, auf denen du präsent sein
möchtest. Es ist ratsam, sich lieber auf ein bis zwei Kanälen zu
engagieren und dort aktiv zu sein, anstatt sich überall anzumelden
und nicht effektiv zu sein. Meine persönliche Priorität liegt bei
Facebook, da dort eine Vielzahl von Gruppen existiert, die sich ideal
zum Austausch und zur Präsentation von Angeboten eignen.
Instagram bietet sich als Ergänzung an, da beide Plattformen dem
gleichen Konzern angehören und die Inhalte automatisch verbunden
werden können. Zudem bietet LinkedIn eine gute Community, die je
nach Zielgruppe ebenfalls relevant sein kann.

O N L I N E - V E R Z E I C H N I S E I N T R Ä G E

Ein wichtiger Schritt zur Steigerung der Online-Sichtbarkeit ist es, das
Unternehmen in Online-Verzeichnissen und Branchenportalen
einzutragen. Besonders hervorzuheben ist das Google
Unternehmensprofil, das mittlerweile unverzichtbar ist. Hier kannst du
nicht nur dein Unternehmen eintragen, sondern auch deine Webseite
verlinken, Produkte und Dienstleistungen auflisten und Bewertungen
sammeln. Denke daran, deine Unternehmensinformationen
regelmäßig zu aktualisieren, einschließlich Adresse, Öffnungszeiten
und Kontaktinformationen, um Kunden stets korrekte Daten zu
bieten.



E - M A I L  M A R K E T I N G

E-Mail Marketing ist ein entscheidender Bestandteil jeder Online-
Sichtbarkeitsstrategie. Durch den Aufbau einer eigenen E-Mail-Liste
erhältst du direkten Zugang zu deiner Zielgruppe, unabhängig von den
Algorithmen der Social-Media-Plattformen. Ein Newsletter ist dabei ein
besonders wirksames Instrument, um regelmäßig mit deinen
Abonnenten zu kommunizieren und relevante Inhalte sowie Angebote
zu präsentieren.

Mit einem Newsletter:

Kannst du direkte Verbindungen und eine persönliche Beziehung
zu deinen Kunden aufbauen.

Bist du unabhängig von den Social Media-Algorithmen, denn die
Reichweite und Sichtbarkeit auf Social-Media-Plattformen können
sich ständig ändern. Mit einer eigenen E-Mail-Liste behältst du die
Kontrolle über deine Kommunikation.

Kannst du, durch gezielte Angebote und Produktvorstellungen im
Newsletter, deine Umsätze steigern.

Kannst du wertvolle Inhalte, Neuigkeiten und Tipps mit deiner
Zielgruppe teilen und deine Expertise demonstrieren.

Insgesamt ist ein Newsletter ein unverzichtbares Werkzeug, um deine
Online-Sichtbarkeit zu verbessern und langfristige Beziehungen zu
deiner Zielgruppe aufzubauen.



P O D C A S T
Ein eigener Podcast-Service bietet die Möglichkeit, sichtbar zu werden
und Einladungen zu Podcast-Interviews zu erhalten. Es ist wichtig,
diese Gelegenheiten zu nutzen, insbesondere, wenn sie zum Thema
passen. 

Videos sind heute unverzichtbar, um online sichtbar zu werden.
YouTube ist nach Google die zweitgrößte Suchmaschine  und wenn du  
hier  spannende und informativer Inhalte aus deinem Arbeitsbereich
erstellst,  bietet das allein schon eine großartige Möglichkeit,
Reichweite aufzubauen und die Aufmerksamkeit deiner Zielgruppe zu
gewinnen.

V I D E O S

C O N T E N T - S T A T E G I E
Eine durchdachte Content-Strategie ist entscheidend für eine
erfolgreiche Online-Sichtbarkeit. Sie ermöglicht es dir, relevante und
ansprechende Inhalte gezielt für deine Zielgruppe zu entwickeln und
anzubieten. Durch regelmäßige Veröffentlichung von neuen Contents,
bleibst du präsent und interessant für deine Online-Community. Dies
trägt dazu bei, deine Onlinepräsenz kontinuierlich zu stärken und die
Bindung zu deiner Zielgruppe zu vertiefen.

Ü B E R W A C H U N G  &  A N A L Y S E
Die Überwachung & Analyse des Online-Verhaltens sind von
entscheidender Bedeutung für eine effektive Online-Sichtbarkeit. Tools
wie Google Analytics ermöglichen, den Traffic auf deiner Website zu
überwachen und wichtige Einblicke in das Besucherverhalten zu
gewinnen. Auch die regelmäßige Analyse deiner  Social Media-
Statistiken ist unerlässlich, um genaue Einblicke in das Engagement
und die Interaktionen deiner Zielgruppe zu erhalten. 



R E P U T A T I O N  &  B E W E R T U N G E N

Achte auf Online-Bewertungen und reagiere angemessen auf positives
Feedback sowie konstruktive Kritik. Fordere zufriedene Kunden aktiv
dazu auf, Bewertungen zu hinterlassen.

Suche nach Möglichkeiten für Gastbeiträge auf anderen Websites oder
Blogs und kooperiere mit Influencern oder anderen Unternehmen,
um deine Reichweite zu erhöhen.

G A S T B E I T R Ä G E  &  K O O P E R A T I O N E N

O N L I N E - A N Z E I G E N  &  W E R B U N G

Erwäge bezahlte Werbung auf Suchmaschinen wie Google, Facebook
oder Instagram, um deine Zielgruppe gezielt und effektiv zu erreichen. 



#onlinesichtbarwerden

Arbeite die Checkliste genau ab und nutze diese
Chance,

online sichtbar zu werden. 

Wenn dich die  Technik und die vielen To-dos
überwältigen und du lieber deinen Fokus auf dein
Kerngeschäft legen möchtest, lieber zögere nicht,
mich zu kontaktieren!

Verpasse nicht die Gelegenheit, deine Online-
Sichtbarkeit zu maximieren. Lass uns gemeinsam ein
maßgeschneidertes Konzept entwickeln, das ich für
dich umsetze, damit du später alles mit Leichtigkeit
selbst managen kannst. 

Melde dich zu meinem Newsletter an:
https://www.berger-virtualassistant.de

https://berger-virtualassistant.de/

